
Assignment 

ทางกลุม่ได้ปรึกษาและระดมความคดิในเร่ืองการลงทนุใน 12 บริษัทนี ้โดยยดึปัจจยัตา่งๆดงันี ้

ปัจจัยท่ีสนับสนุนการตัดสินใจ: 

1. ก าไรสทุธิ 

2. ยอดขายในด้านตา่งๆ 

3. การจดัการเงินทนุ (ด้าน Purchase, ด้าน Overflow&Penalty, ฯลฯ) 

4. ความเส่ียงจากผลประกอบการท่ีผา่นมา 

5. ปัจจยัอ่ืนๆ ท่ีสามารถเปรียบเทียบกบับริษัทอ่ืนๆได้อยา่งเห็นภาพ 

ทางเราจงึสรุปได้วา่ 

เลือกลงทุนใน: 

C – การจดัการเป็นเลิศ ลงทนุไมเ่หน่ือยเปลา่ 

ท่ีเลือกลงทนุในบริษัท C เพราะวา่บริษัท C มีการจดัสรรและการจดัการท่ีดี ด้วยเงินท่ีลงทนุมากท่ีสดุใน 12 

บริษัท แตท่างบริษัทกลบัท าผลตอบแทนและยอดขายได้ดีเป็นอนัดบัต้นๆ อีกทัง้คา่ Overflow ถือวา่ควบคมุ

ได้ดี การขาย B2B ก็ยงัท าได้ดีด้วยเชน่กนั 

L – เป็นรองแตย่งัคงความเสถียร 

ท่ีเลือกลงทนุในบริษัท L เพราะว่าบริษัท L มียอดขายและก าไรสทุธิท่ีเพิ่มขึน้ตลอด ไม่ติดลบ บริษัท L ขาย

ทกุช่องทางได้ดี ด้านคา่ใช้จ่ายและค่าปรับ บริษัท L มีคา่ Overflow ไม่มากนกั อีกทัง้ไม่มีคา่ Penalty เลย

ด้วย จงึเป็นบริษัทท่ีมีการจดัการท่ีดี แม้จะเป็นรองบริษัท C แตก็่เป็นบริษัทท่ีนา่ลงทนุ 

 

 

 

 

 

 



ไม่เลือกลงทุนใน: 

A – เหน่ือยเจียนตาย สดุท้าย(ก าไรสทุธิ)ก็ลบ 

ท่ีไมเ่ลือกลงทนุในบริษัท A เพราะวา่บริษัท A ได้ลงทนุด้วย Purchase จ านวนมาก ซึง่มนัก็ไมใ่ชเ่ร่ืองแปลก

อะไร เพียงแตห่ากเทียบยอดขายกับก าไรสทุธิ บริษัทมีก าไรสทุธิท่ีติดลบในช่วง 80 วนั อีกทัง้ยิ่งขายยิ่งลบ 

แม้ยอดขายจะมากก็ตาม เข้าข่ายเหน่ือยฟรี หากเราจะเลือกลงทนุ ทางบริษัท A จะต้องจดัสรรเงินทนุให้ดี 

(แนะน าว่าให้ลด Penalty ให้น้อยลงกว่าท่ีเป็นนีใ้ห้มากท่ีสดุ) และจดัการปัญหาด้านราคาขาย ซึ่งถือเป็น

รายได้หลกัของบริษัท 

I – เร่ิมก็ไมส่วย จบก็ไมส่วย 

ไมเ่ลือกลงทนุในบริษัท I เพราะวา่บริษัท I มียอดขายท่ีน้อยมากท่ีสดุใน 12 บริษัท อีกทัง้ก าไรสทุธิยงัติดลบ

ตัง้แต่ 40 วนัแรกจนจบ อาจด้วยเงินท่ีลงทุนด้าน Purchase มากจนเกินไป อีกทัง้ B2B ยงัน้อยท่ีสุด หาก

เราเลือกจะลงทนุ ทางบริษัท I จะต้องเพิ่มยอดขายในด้านตา่งๆให้มากขึน้ (อาจเพิ่มยอด B2B ให้มากขึน้) 

และจดัสรรเงินลงทนุให้มากกวา่นี ้
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