
 

บทวิเคราะห์บริษทัทีเ่ลือกลงทุนและไม่เลือกลงทุน 

 

  
หากท่านเป็นนักลงทุนท่านจะเลือกลงทุนใน 2 บริษัทใด เพราะสาเหตุใด ? 

จากภาพคือกราฟท่ีทางกลุ่มคิดวา่จะเลือกเพื่อท าการลงทุนดว้ยคือ บริษทั L เป็นล าดบัท่ี 1 และ C 

เป็นล าดบัท่ี 2  เพราะทั้ง 2 บริษทันั้นท าก าไรไดสู้งสุด 

วเิคราะห์  

จากการวเิคราะห์จะเห็นไดว้า่บริษทัLสามารถท าก าไรไดเ้ป็นอนัดบั1และบริษทั C สามารถท าก าไร 

ไดเ้ป็นอนัดบัท่ี 2 โดยสามารถท ายอดขายไดสู้งสุดอยา่งกา้วกระโดด โดยทางบริษทั C ไดมี้การเนน้การท า

ยอดขายผา่นการขายในรูปแบบ Wholesale Sales แต่ดว้ยการใชก้ลยทุธ์น้ีจึงท าใหท้างบริษทั C ท าก าไรได้



 

นอ้ยและอาจท าให้เกิดค่าปรับท่ีทางบริษทัตอ้งจ่ายเม่ือทางบริษทัไม่มีของส่งอีกดว้ย นอกจากนั้นส่ิงท่ีท าให้

บริษทัC มีก าไรเป็นอนัดบั 2 คือการมียอดค่าใชจ่้ายท่ีสูงกวา่บริษทั L ตวัอยา่งเช่น 

1.)  ค่าใชจ่้ายในส่วนของ Retail ซ่ึงจะเห็นไดว้า่จากกราฟนั้น ยอดขายในส่วนของ Retail ของ

ทั้ง 2 บริษทัมียอดขายท่ีใกลเ้คียงกนัมากแต่บริษทั L สามารถควบคุมค่าใชจ่้ายไดดี้กวา่

บริษทั C จึงวเิคราะห์ไดว้า่บริษทั C อาจมีการเช่าพื้นท่ีสาขามากเกินไปกวา่ความจ าเป็น 

2.)  ค่าใชจ่้ายในส่วนของ Marketing สังเกตุเห็นไดว้า่บริษทั C มีการบริหารจดัการการลงทุน

ในดา้น Marketing สูงกวา่บริษทั L จึงท าใหก้ าไรของบริษทั C นอ้ยกวา่บริษทั L ทั้งน้ีเพื่อ

ลดตน้ทุนในการใชจ่้ายทางดา้น Marketing นั้น จึงควรเลือกส่ือท่ีเหมาะต่อสาขานั้นๆ

เพื่อใหท้  าการตลาดไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพและเหมาะสมต่อค่าใชจ่้าย 

ข้อดีและเสียของบริษัท L 

 
- ข้อดี : เม่ือดูจากค่าใชจ่้ายในดา้น Logistics นั้นจะแสดงใหเ้ห็นวา่บริษทั L เนน้การผลิต

และกระจายสินคา้ไปยงั Retail จึงท าใหบ้ริษทัสามารถกดตน้ทุนสินคา้ไดต้  ่าลง ซ่ึงสังเกตุ

ไดจ้ากยอดขายรวมท่ีไม่มาก และยงัสามารท าก าไรไดม้ากกวา่บริษทั C  อีกทั้งบริษทั L ยงั

สามารถควบคุมค่าใชจ่้ายไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพ และยงัไม่เกิดค่าปรับจากการส่งสินคา้ชา้

อีกดว้ย 

- ข้อเสีย : ในช่วงเวลา 80-120 วนั บริษทั L มียอดขายปลีกท่ีลดลงอยา่งเห็นไดช้ดั และ

จุดส าคญัท่ีตอ้งแกไ้ขคือ Wholesale Sales ของบริษทั L ท่ีมียอดขายท่ีนอ้ยเกินไป ท าใหเ้สีย

โอกาสท่ีจะท าก าไรในส่วนนั้น หากบริษทั L ท าการขายแบบ B2B ควบคู่ไปดว้ย ก็จะ

สามารถท าใหก้ าไรเพิ่มข้ึนดว้ยเช่นกนั 

 



 

 

 

 

ข้อดีและข้อเสียของบริษัท C 

 
- ข้อดี : บริษทั C มีการท ายอดขาย Wholesale Sales ไดสู้งกวา่บริษทัอ่ืน ท าใหมี้โอกาสท า

ก าไรจากการขายสินคา้ไดม้ากกวา่ และเนน้การควบคุมพื้นท่ีของคลงัสินคา้ไดดี้จึงท าใหค้่า 

Overflow นอ้ยกวา่บริษทั L และแมจ้ะบริษทัCจะเนน้การท า B2B ก็ยงัสามารถค านวณ

บริหารจดัการสินคา้ไดเ้ป็นอยา่ง จึงท าใหไ้ม่เกิดค่าปรับในส่วนของการส่งสินคา้ล่าชา้ 

- ข้อเสีย : จะเห็นไดว้า่บริษทั C มีค่าใชจ่้ายท่ีสูงมาก ในช่วงระยะเวลา1-120วนั กล่าวคือ

บริษทั C จะเนน้การกกัตุนและควบคุมสินคา้ในปริมาณท่ีเยอะเพื่อท าการขายแบบ B2B จึง

ท าใหเ้กิดค่าใชจ่้ายในส่วนของการเช่าพื้นท่ีเพิ่มตามไปดว้ยเช่นกนั ดงันั้นการมียอดการขาย

ของ Wholesale Sales เป็นจ านวนมาก แต่ก็ยงัไม่สมดุลกบัค่าใชจ่้ายท่ีเพิ่มสูงข้ึน ซ่ึงอาจจะ

เกินความจ าเป็นเม่ือเปรียบเทียบกบัก าไรท่ีได ้ จึงเป็นจุดท่ีบริษทัCตอ้งปรับเปล่ียนให้

เหมาะสมเพื่อเพิ่มผลประโยชน์ใหก้บับริษทันั้นเอง  

 

 



 

 

 
ท่านจะไม่เลือกลงทุนใน 2 บริษทั ใด เพราะสาเหตุใด ? 

บริษทัท่ีจะไม่ลงทุนดว้ยเป็นอนัดบั 1 คือบริษทั A อนัดบั 2 คือบริษทั I  

วเิคราะห์ 

สาเหตุทีเ่ลือกบริษัท A:  เป็นบริษทัท่ีไม่น่าลงทุนอนัดบั 1 เพราะดว้ยสาเหตุท่ีบริษทั A มียอดคา้งส่ง

เป็นจ านวนมาก ในช่วงระยะเวลา 80-120 มีค่าปรับจากการคา้งส่งสินคา้เป็นจ านวนสูงสุด เม่ือเปรียบเทียบ

กบัทุกบริษทั และยงัมีค่าใช่จ่ายท่ีมากเกินไปทั้งท่ีมียอดขายไม่สูงมาก จึงไม่สามารถท่ีจะฟ้ืนระบบเศรษฐกิจ

ใหก้ลบัมาเป็นเหมือนเดิมไดเ้พราะยงัโดนค่าปรับสินคา้ไปเร่ือยๆ ทั้งท่ีในช่วงเวลา 40 วนั บริษทั A ยงั

สามารถท่ีจะพลิกกลบัมาเป็นท่ี 1 ได ้แต่เพราะในช่วงเวลา 80-120 วนั เป็นช่วงท่ีมีการบริหารงานท่ีไม่เขา้ใจ



 

กนัระหวา่ง ยอดสั่งซ้ือสินคา้และยอดการผลิตไม่เพียงพอต่อยอดขาย ท าใหบ้ริษทั A จึงเป็นบริษทัท่ีไม่น่า

ลงทุนเป็นอนัดบัท่ี 1 และยงัขาดทุนเป็นอนัดบัท่ี 1 ดว้ย 

สาเหตุทีเ่ลือกบริษัท I: เป็นบริษทัท่ีไม่น่าลงทุนเป็นอนัดบัท่ี 2 ดว้ยสาเหตุท่ีบริษทั I ไม่สามารถ

บริหารบริษทัไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพและไม่สามารท าใหเ้กิดก าไรไดเ้ลยตั้งแต่วนัท่ี 1-120 ทั้งการจดัสรร 

ค านวนพื้นท่ีคงคลงัและพื้นท่ีสินคา้ขายปลีก ท่ีเกินมาตลอดตั้งแต่วนัท่ี 1 และยงัมียอดขายท่ีต ่าทั้งแบบ 

Wholesale Sales และ Retail 

 
ข้อดีและข้อเสียของบริษัท A 

- ข้อดี : บริษทั A แมจ้ะก าไรติดลบ และ Cash on hand ไม่งอกเงย แต่ก็ยงัอดทนเล่นจนถึงวนัท่ี 120 

จึงท าใหเ้ห็นวา่ บริษทั A มีความมานะ, อดทน, ไม่ยอ่ทอ้ต่ออุปสรรค 

- ข้อเสีย : บริษทั A ใช ้Marketing เยอะกวา่บริษทั I แต่ยอดขายท่ีไดก้็ห่างกนัไม่มากและมียอดขายท่ี

ลดลงเห็นไดช้ดัในช่วงวนัท่ี 80-120  

  
ข้อดีและข้อเสียของบริษัท I 



 

- ข้อดี : บริษทั I ควบคุมค่าใชจ่้ายในดา้นการตลาดไดเ้ป็นอยา่งดี การตลาดท่ีไม่เหมาะสม จึง แต่

อาจจะเป็นเพราะการเลือกส่ือท าใหข้ายสินคา้ใน Retail ไดไ้ม่มากนกั 

- ข้อเสีย :  จากวนัท่ี 0-120 บริษทั I มีค่าใช่จ่ายในส่วนของการเช่าพื้นท่ีเพิ่มมากข้ึนอยา่งเห็นไดช้ดั 

เป็นไปไดว้า่มีการเนน้การขายแบบปลีก แต่ก็ยงัค  านวณและควบคุมพื้นท่ีไดไ้ม่ดี จึงท าใหเ้กิด 

Overflow ในส่วนของ Retail ท่ีสูงดว้ยเช่นกนั ต่อมาบริษทั I เร่ิมเล่น B2B ในวนัท่ี 80-120 ซ่ึงการ

เล่น B2B นั้นจะตอ้งบริหารจดัการสินคา้และการจดัส่งสินคา้ใหต้รงต่อเวลา สังเกตุไดว้า่เม่ือเร่ิมเล่น 

B2B นั้นเป็นไปไดว้า่บริษทั I ผลิตสินคา้ไม่ทนั อนัเกิดจากการล่าชา้ของ Vendorหรือ Cash on hand 

ไม่เพียงพอต่อการจดัซ้ือวตัถุดิบ บริษทั I จึงท าการยา้ยสินคา้จาก retail ไปยงั Warehouse จึงท าให้

เกิดค่าใชจ่้ายทางดา้น Logistic ตามมา อีกทั้งยงัมีค่าใชจ่้ายในส่วนของค่าปรับจากการส่งสินคา้ชา้

และมียอดขายสินคา้นอ้ยกวา่บริษทัอ่ืน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


