
บริษัทท่ีเลอืกลงทนุเป็นอนัดบัท่ี 1 คือบริษัท L เนื่องจากมีอตัราก าไรสทุธิที่โตอยา่งตอ่เนื่อง โดยอยูท่ี่ 14% 24% 25% 

ตามล าดบั (ตารางที่ 1) 

บริษทั L 40th 80th 120th 

Sales - Accumulated 15,764,858 40,693,165 67,508,447 
Net Profit - Accumulated 2,205,684 9,563,345 16,747,853 

อตัราก าไรสุทธิ 14% 24% 25% 

Gross% - 68% 6% 

ตารางที่ 1 อตัราก าไรสทุธิ บริษัท L 

มีดอกเบีย้น้อย (ตารางที่ 2) เมือ่เทียบกบับริษัทอื่นแสดงให้เห็นถึงบริษัทมีการกู้ยืมเงินท่ีต ่าท าให้ดอกเบีย้จ่ายอยูใ่นระดบัต ่า 

    Interest 40th 80th 120th 

A 1,134 17,004 68,877 

B 16,927 16,927 16,927 

C 16,995 20,236 20,236 

D 12,269 17,778 17,778 

E 16,386 24,941 53,857 

F 5,797 10,348 10,348 

G 13,070 21,224 21,224 

H - 6,331 7,159 

I 53,168 97,938 169,757 

J 3,857 15,529 27,076 

K 2,287 2,287 4,471 

L 459 1,042 1,042 

ตารางที่ 2 คา่ใช้จา่ยดอกเบีย้ 

 สว่นการบริหาร โกดงักบัพืน้ท่ีหน้าร้านก็ถือวา่ดี อาจจะมีพืน้ท่ีเกินนิดหนอ่ยแตเ่มื่อเทยีบกบับริษัทอื่นแล้วก็ถือวา่ค้อนข้างดี 

การบริหารสนิค้าคงเหลอืได้ดีเหลอืสนิค้าน้อยที่สดุแตถ้่าเหลอืน้อยเกินไปก็อาจจะท าให้ไมพ่อขายทัง้นีก็้ต้องขึน้อยูก่บั

สถานการณ์ด้วยแตถ้่าวนัท่ีขายสิน้สดุวนัท่ี 120 ก็ถือวา่บริหารสนิค้าได้ดีที่สดุ ที่เลอืกลงทนุหลกัๆเลยเพราะมกี าไรโตอยา่ง

ตอ่เนื่อง และเป็นบริษัทท่ีท ามีการบริหารต้นทนุดีกวา่บริษัท c ท าให้สามารถท าก าไรได้ดีกวา่ ทัง้ๆทีบ่ริษัท C มียอดขายที่สงูกวา่

บริษัท L แตเ่นื่องจากมีคา่ใช้จา่ยต้นทนุท่ีสงูกวา่ท าให้ มีอตัราก าไรสทุธิต ่ากวา่บริษัท L(ตารางที่ 3) แสดงให้เห็นถงึ

ประสทิธิภาพในการบริหารของบริษัท L 

อตัราก าไรสุทธิ 40th 80th 120th 

บริษทั L 14% 24% 25% 

บริษทั c 16% 20% 16% 

ตารางที่ 3 เทียบอตัราก าไรสทุธิบริษัท L และ C 



 

บริษัทที่เลือกลงทุนเป็นอนัดบั 2 คือบริษัท C บริษัทนีถื้อวา่ไมไ่ด้เป็นบริษัทท่ีดีมาก แตผ่ลงานเป็นที่นา่พอใจ เนื่องจาก มี

ความผนัผวนในเร่ืองของอตัราก าไรสทุธิ คือ 16% 20% 16% ตามล าดบั (ตารางที่ 4) 

บริษทั c 40th 80th 120th 

Sales - Accumulated 16,206,809 58,983,063 98,331,078 

Net Profit - Accumulated 2,577,826 11,654,202 15,661,238 
อตัราก าไรสุทธิ 16% 20% 16% 

Gross% - 24% -19% 

ตารางที่ 4 อตัราก าไรสทุธิ บริษัท C 

 

 และมีการขายสทุธิเป็นอนัดบัท่ี 1แตก่ าไรได้น้อยกวา่บริษัท L คิดวา่บริษัท C มีการค านวณก าไรของการขาย B2B ไว้น้อยมาก 

ท าให้ก าไรไมเ่ติบโตตามยอดขาย  

 

ตารางที่ 5 ตารางเปรียบเทยีบยอดขายกบัก าไร 

บริษัทนีม้ีการใช้ในสว่นของ Marketing ที่รุ่นแรงมาก ใช้มากเป็นอนัดบัหนึง่ สว่นการจดัการในสว่นของคา่ปรับโกดงักบัหน้า

ร้านก็น้อยกวา่บริษัทอื่นเช่นเดยีวกนั เป็นบริษัทท่ีเน้นทางด้านการผลติเป็นสว่นใหญ่ท าให้บริษัทมต้ีนทนุท่ีถกูและท าให้บริษัท

กล้าbit ในราคาที่ต า่จนลมืคดิสดัสว่นของก าไร ถ้าบริษัทปรับปรุงในสว่นนีก็้จะท าให้บริษัทนีท้ี่นา่ลงทนุไมน้่อยไปกวา่บริษัท L 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

A B C D E F G H I J K L

Sales - Accumulated 58,605,202 46,187,022 98,331,078 42,089,511 48,943,568 49,720,191 51,078,685 47,015,072 35,121,422 32,318,810 72,885,328 67,508,447

Net Profit - Accumulated -6,381,970 2,689,402 15,661,238 4,401,782 -2,409,399 1,759,385 6,804,376 593,002 -4,593,858 -2,269,293 9,884,234 16,747,853



สว่นบริษัทท่ีไมน่า่ลงทนุคอืบริษัท a เนื่องจากเป็นบริษัทท่ีขาดทนุอยา่งตอ่เนื่อง 

บริษทั A 40th 80th 120th 

Sales - Accumulated 16,679,766 46,133,337 58,605,202 

Net Profit - Accumulated 1,055,551 -1,636,994 -6,381,970 

อตัราก าไรสุทธิ 6% -4% -11% 

ตารางที่ 6 อตัราก าไรสทุธิ บริษัท A 

บริษัท โดนคา่ปรับเยอะและบริษัทใช้พืน้ท่ีเกินคอ่นข้างมากและโดนคา่ปรับจากการสง่ของช้าเป็นจ านวนเงินมากท าให้จากที่

บริษัทนา่จะมีก าไรก็เลยขาดทนุ จากตารางบริษัท A โดนปรับการสง่ของช้ามากถงึ 2 ล้านบาท 

 

 

ตารางที่ 7 เปรียบเทียบคา่ปรับพืน้ท่ีและคา่ปรับการสง่ของช้า ณ วนัท่ี 120 

และบริษัทนีใ้ช้การบริหารคือผลติแล้วขายB2B สว่นหน้าร้านสัง่ส าเร็จรูปมากท าให้ต้นทนุสงูกวา่บริษัทอื่น 

 

 

ตารางที่ 8 เปรียบเทียบยอดขายกบัยอดซือ้ 

ลองสงัเกตยุอดการซือ้ของบริษัท A กบับริษัท K มีจ านวนทีใ่กล้เคยีงกนัแตบ่ริษัท K มียอกขายทีม่ากกวา่แสดงให้เห็นวา่บริษัท 

Aมีต้นทนุสนิค้าที่สงู 

 

 

 

 

 

 

 

A B C D E F G H I J K L

    Overflow - Warehouse 47,075 20,700 244 867,264 113,940 78,528 57,736 75,713 206,345 4,200 214,146 47,765

    Overflow - Retail 193,700 90,900 51,400 359,500 96,500 202,800 242,900 173,200 675,500 460,200 312,500 93,700

    Penalty 2,143,000 83,000 203,000 0 301,000 64,000 12,000 115,000 51,000 0 37,000 0

A B C D E F G H I J K L

Sales - Accumulated 58,605,202 46,187,022 98,331,078 42,089,511 48,943,568 49,720,191 51,078,685 47,015,072 35,121,422 32,318,810 72,885,328 67,508,447

Purchase - Accumulated -52,596,385 -33,612,792 -63,507,260 -32,377,411 -43,490,594 -40,895,306 -31,998,479 -38,215,324 -32,881,364 -26,197,732 -51,921,268 -35,670,770



และอีกบริษัทท่ีไมน่า่ลงทนุคือ บริษัท I นีก็้เป็นอีกหนึง่บริษัทท่ีมกีารขาดทนุอยา่งตอ่เนื่อง 

บริษทั I 40th 80th 120th 

Sales - Accumulated 15,350,721 32,250,749 35,121,422 

Net Profit - Accumulated -2,631,510 -2,251,268 -4,593,858 

อตัราก าไรสุทธิ -17% -7% -13% 

ตารางที่ 9 อตัราก าไรสทุธิ บริษัท I 

 เนื่องจาก บริษัทเป็นบริษัทท่ียอดขายคอ่นข้างน้อยแตม่ีคา่ใช้จา่ยที่เทา่ๆๆกบับริษัทอื่นและมกีารใช้พืน้ท่ีเกินเป็นจ านวนมาก 

แสดงให้เห็นวา่บริษัทไมค่อ่ยใสใจในเร่ืองของพืน้ท่ีหรือมกีารสัง่order ซ า้ท าให้โดนปรับมากและมกีารกู้ เงินเยอะที่สดุท าให้เสยี

ดอกเบีย้มากจงึเกิดเป็นคนทนุสง่ที่บริษัทนีค้วรปรับปรุงคือการดเูงินสดในมือ ควรน ามาใช้เทา่ที่มีเงินในมือไมฉ่ะนัน้ก็จะ

กลายเป็นต้นทนุเพิ่มท าให้ขนาดทนุเพิ่มมากขึน้ 

    Interest 40th 80th 120th 

A 1,134 17,004 68,877 

B 16,927 16,927 16,927 

C 16,995 20,236 20,236 

D 12,269 17,778 17,778 

E 16,386 24,941 53,857 

F 5,797 10,348 10,348 

G 13,070 21,224 21,224 

H - 6,331 7,159 

I 53,168 97,938 169,757 

J 3,857 15,529 27,076 

K 2,287 2,287 4,471 

L 459 1,042 1,042 

ตารางที่ 10 คา่ใช้จ่ายดอกเบีย้ 

 

 


